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Speech de ventas efectivas 
 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Programa  

1. Qué es un Speech de 

VENTAS. 
 
•  Por que un vendedor debe 
tener diferentes speechs. 
•  Para que y en qué nos ayuda 
tener un Speech 
•  Que conseguir con Speech 
•  El Speech de prospección 
•  El Speech de presentación 
•  El Speech de venta telefónica 
•  El Speech de venta presencial 
 

2. Componentes de un Speech 

de VENTAS 
 
• El saludo de IMPACTO 
POSITIVO 
• El motivo de la llamada o visita 
• La interacción 
• La verdad y la conexión 
• Las historias 
• Demostración con pruebas 
• La toma de decisión 

• Cierre 

 
 
 
 

 3. Tipos de speech 

 
• El Speech de ventas de una palabra 
• El Speech de ventas interpelativo  
• El Speech de ventas rimado 
• El Speech de ventas del asunto. 
• El Speech de ventas tipo twitter 
• El Speech de ventas tipo pixar 
 

4. Como estructurar un Speech 

efectivo 
 
• Estructura de la venta (cada participante 
creará un Speech) 
• Correcciones y recomendaciones 
 

5. El por sí solo no vende, se requiere 

habilidades 
• Practicas situacionales 

8:00 horas 
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Objetivo General 

Conocer la importancia de una 

estructura de venta y como 

desarrollar estrategias para cada 

situación. 

Objetivos Específicos 

• Aprender las diferentes 

técnicas de como estructurar 

una presentación profesional de 

ventas. 

• Conocer las diferentes 

alternativas que un vendedor 

puede tener para salir de 

situaciones difíciles. 

• Ampliar el conocimiento del 

vendedor estratégico. 

• Eliminar barreras de 

conocimiento básicas de ventas 

que todo vendedor debe tener 

 

 

 

Dirigido a: 

Nuestros expertos 

Directores Generales, 

Gerentes/ 

Administradores. 

Directores 

y Responsables de área/ 

Departamento, Mandos 

Intermedios, Vendedores. 

 

Expertos de reconocido 

prestigio con avalada 

experiencia en Técnicas 

y estrategias de gestión 

comercial. 

Programa 2021 

*El taller SPEECH DE VENTAS EFECTIVAS se imparte en su empresa o institución, en las fechas y horarios que usted 

determine, puede integrar hasta 20 participantes por la misma inversión. 

*En caso de no contar con aula para la impartición del curso, ofrecemos nuestras instalaciones sin cargo extra. *Se aplican 

restricciones 

Lo más destacado: 

Con casos reales y 

ejemplos prácticos 


