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Motivación para vendedores 
 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Programa  

1. Motivación 

Transformacional. 
 
•  Iinfluir de manera positiva en 
los profesionales de ventas a fin 
de conseguir un cambio positivo, 
brindándoles soporte real 
enfocado en su crecimiento 
personal y profesional. 
•  El profesional y la búsqueda de 
la autocrítica, el autoanálisis y 
autoconfianza para encontrar su 
propio Líder. 
 

2. La ACTITUD del VENDEDOR 

 
• La ACTITUD 
• La AMBICIÓN 
• Las EMOCIONES 
• Los CLIENTES 
• La LOS OBEJTIVOS 
• La CONFIANZA 
• El miedo al CAMBIO 
 
 
 

 3. El vendedor y la Resiliencia 

 
• El arte de enfrentar el NO y como 
rehacerse 
• Como aprender de una dificultad  
• Como sacar lo positivo de cualquier 
situación negativa. 
• Las 8 cualidades de un vendedor 
Resiliente 
 

4. El vendedor y la Procrastinación 

 
• No dejes para mañana lo que puedes 
hacer hoy. 
• La consciencia del deber 
• Como utilizar el tiempo 
• El vendedor realista 
• Dejar de validarse como procrastinador. 
 

5. La fórmula del ÉXITO 

 

2:00 horas 
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Objetivo General 

Transformar la visión del 

vendedor, cambiar su modo de 

pensar, orientar sus 

expectativas y motivaciones 

hacia la meta. 

Objetivos Específicos 

• Aprender a conocerse como 

vendedor, entender cuál es la 

misión de abrazar la carrera de 

ventas. 

• Valorar la importancia del 

cambio y la contribución de 

nuestro trabajo en la empresa. 

• Identificar las motivaciones 

personales y vincularlas con la 

filosofía, valores y objetivos de 

la Empresa. 

• Aplicar los ajustes de actitud 

que provoquen mayor 

compromiso en ventas 

 

 

 

Dirigido a: 

Nuestros expertos 

Directores Generales, 

Gerentes/ 

Administradores. 

Directores 

y Responsables de área/ 

Departamento, Mandos 

Intermedios, Vendedores. 

 

Expertos de reconocido 

prestigio con avalada 

experiencia en Técnicas 

y estrategias de gestión 

comercial. 

Programa 2021 

*La ponencia MOTIVACIÓN PARA VENDEDORRS se imparte en su empresa o institución, en las fechas y horarios que usted 

determine, puede integrar hasta 20 participantes por la misma inversión. 

*En caso de no contar con aula para la impartición del curso, ofrecemos nuestras instalaciones sin cargo extra. *Se aplican 

restricciones 

Lo más destacado: 

Con casos reales y 

ejemplos prácticos 


